'‘Boven 'De Nachtwacht'
van Rembrandt zie je
nu ons glas. Dat is toch

een fraai gegeven!

Reportage CURA Glass

CURA Glass
volgt eigen koers

Niet bezuinigen maar investeren, groothandel
en producent, voorraad aanleggen in plaats van
afbouwen en twee kapiteins op één schip. Bij
CURA Glass in Lopik gaat alles net even iets
anders dan bij hun concurrenten. De broers
Marijn en Matthieu van den Ingh volgen hun
eigen koers. “Eigenzinnig? Inderdaad”, lacht
Marijn van den Ingh (39). “Maar daar voelen we
ons goed bij. CURA Glass is een gezond bedrijf
met grote mogelijkheden, Die kansen willen we
voortdurend optimaliseren.”

Het typeert de ondernemerszin van beide direc-
teuren, dat ze in het huidige economische klimaat
niet terugdeinsden voor de aankoop van een vol-
automatische lamineerfabriek van 2 miljoen euro,

de grootste investering in de geschiedenis van het
familiebedrijf. “We liepen in oktober 2011 samen

op een beurs in Milaan en hadden afgesproken dat
we niets zouden kopen. Daar ontstond echter het
onstuitbare idee voor een eigen fabriek. Twee jaar
later werd hier de eerste plaat gelaagd glas geprodu-
ceerd. We zijn nu groothandel en producent tegelijk.
Zeer opmerkelijk in onze branche. Er moest ook een
nieuwe hal worden gebouwd. Daarmee haal je heel
wat op je nek, maar de bank ging direct akkoord met
de financiering. In november 2013 is de machine

in gebruik genomen. Ik ben heilig overtuigd van de
sprong voorwaarts die we met deze nieuwe fabriek
maken. Nu boeken we dertig procent van onze omzet
wereldwijd. Dat percentage kan flink oplopen als de

internationale groei doorzet.”

Elan

Een nieuwe bedrijfsnaam hoorde bij dit elan. De
broers hikten al enige tijd tegen Glasgroep Spliet &
De Waal Buchsbaum aan. “Tegen de tijd dat je dat
aan een klant uit Zuid-Korea had uitgelegd, was je vijf
minuten verder. We hebben ons personeel gevraagd
een passend alternatief aan te leveren voor GSWB,
Jos Rood kwam vervolgens met CURA Glass op de

proppen. Cura, het Latijnse woord voor zorg, past
perfect bij onze producten. Veiligheid is een van de
speerpunten. Veel glas wordt immers gebruikt als
bescherming tegen inbraak, licht of geluid.”

Opa van den Ingh, de grondlegger van het bedrijf,
zou vreemd opkijken van de capaciteit van het
wereldwijd opererende familiebedrijf. CURA heeft op
industrieterrein Copen in Lopik de grootste voorraad
glas van Europa in huis. "Dat weet geen mens. Als
we bezoekers rondleiden door ons magazijn kijken ze
hun ogen uit. De kracht van CURA Glass is dat we
meer dan zeshonderd soorten glas op voorraad heb-
ben, Het gaat om meer dan 600.000 vierkante meter
glas. We kunnen dus razendsnel leveren. Dat is ons
visitekaartje. En nu we zelf glas lamineren, hebben
we meer dan tien miljoen mogelijkheden om combi-
naties in gelaagd glas te maken.”

CURA Glass telt honderdvijftig medewerkers en
beschikt over vestigingen in Utrecht, Assen en Lopik.
Het wagenpark bestaat uit twintig vrachtwagens. De
jaaromzet bedraagt 35 miljoen euro.

Bijzondere projecten

De glasgroothandel uit Lopik heeft enkele
bijzondere projecten afgerond. Zo werd het
Rijksmuseum in Amsterdam van vijftien plafonds
met wit gelaagd glas voorzien. Marijn van den
Ingh: “Boven 'De Nachtwacht’ van Rembrandt

zie je nu ons glas. Dat is toch een fraai gegeven.”
De directeur is ook zeer te spreken over de suc-
cesvolle aanpak van De Hermitage. “Dat was

een monumentaal, donker en koud gebouw. Met
slimme glastoepassingen is het omgetoverd in een
comfortabel, modern en representatief museum.
Voor dit prestigieuze project leverden wij beloop-
baar glas, brandwerende beglazing en glazen
balustrades. En te midden van dit alles staat een
fantastische glazen panoramalift.”
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